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DESCRIPCIÓN GENERAL DEL PRODUCTO

Este seguro protege el patrimonio material de la empresa y, sobre todo, su capacidad de seguir operando después de 
un siniestro. Jurídicamente, la Ley de Contrato de Seguro configura el seguro de daños como un contrato indemniza-
torio y exige que la póliza describa con claridad la naturaleza del riesgo cubierto, los objetos asegurados, su situación, 
la suma asegurada y las exclusiones y limitaciones que afecten a cada garantía.
Para una gran empresa, por tanto, no basta con “asegurar la nave y el contenido”. Lo que realmente se protege es un 
conjunto mucho más amplio: edificios, instalaciones, líneas de producción, maquinaria crítica, existencias, utilidades 
auxiliares, y el impacto económico que genera la parada total o parcial de la actividad. La Ley de Contrato de Seguro 
reconoce expresamente el seguro de lucro cesante o pérdida de beneficios como cobertura autónoma o como pacto 
añadido a otro seguro de daños.

NATURALEZA DEL RIESGO O NECESIDAD ASEGURADORA

En gran empresa industrial, la necesidad aseguradora principal no es solo reparar un daño físico, sino preservar la 
continuidad operativa y financiera frente a eventos que pueden afectar simultáneamente a instalaciones, proceso 
productivo, aprovisionamiento, expediciones y compromisos contractuales. Por eso, el seguro debe leerse desde la 
lógica del riesgo de interrupción del negocio, no solo desde la reposición del activo.
Además, el marco regulatorio industrial en España refuerza esa visión técnica. El nuevo Reglamento de seguridad 
contra incendios en los establecimientos industriales, aprobado por el Real Decreto 164/2025, entró en vigor el 10 de 
mayo de 2025 y sustituyó al anterior reglamento de 2004; junto con el RIPCI y la normativa de prevención de riesgos 
laborales, marca exigencias relevantes de diseño, mantenimiento y prevención que influyen directamente en la cali-
dad del riesgo y, por tanto, en la suscripción y en la respuesta de la póliza.

SEGURO DE 
INDUSTRIA Y PYME
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ESTRUCTURA ASEGURADORA ADECUADA

Para este tipo de empresa, la estructura técnicamente correcta suele componerse de: todo riesgo daños materiales 
sobre edificios, instalaciones y existencias; pérdida de beneficios o lucro cesante; avería de maquinaria y, cuando 
proceda, equipos electrónicos, mercancías refrigeradas y extensiones específicas para exposiciones singulares. El 
mercado español de daños para empresas ofrece precisamente productos modulables que integran daños materia-
les, robo, avería de maquinaria, equipos electrónicos y pérdida de beneficios.
En riesgos de gran dimensión también puede tener sentido una colocación en coaseguro o en programas corporativos 
más amplios, especialmente cuando hay varias localizaciones, capitales elevados o presencia internacional. La propia 
Ley de Contrato de Seguro prevé expresamente el coaseguro como reparto de cuotas determinadas entre varios 
aseguradores, previo acuerdo con el tomador.

COBERTURAS PRINCIPALES

La cobertura principal es la de daños materiales accidentales sobre el patrimonio asegurado. En gran empresa in-
dustrial debe contemplar correctamente el continente industrial, las instalaciones fijas, la maquinaria de producción, 
utillajes relevantes, existencias y, cuando corresponda, bienes de terceros bajo custodia o bienes situados en varios 
emplazamientos. La póliza corporativa no debe construirse como una suma genérica, sino como una arquitectura de 
valores y localizaciones.
La segunda cobertura esencial es la pérdida de beneficios. La Ley de Contrato de Seguro establece que por este 
seguro el asegurador indemniza la pérdida del rendimiento económico que se habría alcanzado de no haberse pro-
ducido el siniestro, y añade que, salvo pacto expreso distinto, puede comprender la pérdida de beneficios, los gastos 
generales permanentes y los gastos que sean consecuencia directa del siniestro. En una gran industria, esta garantía 
es tan importante como el daño material, porque la reposición del activo no equivale a la recuperación del negocio.
La tercera pieza clave es la cobertura técnica de avería de maquinaria y, en su caso, de equipos electrónicos o 
utilidades auxiliares. En industria pesada o transformadora, muchas pérdidas relevantes no nacen solo del incendio 
o la explosión, sino del fallo de equipos críticos cuya indisponibilidad paraliza la producción aunque el resto del patri-
monio siga intacto. Esa es la razón por la que el mercado corporativo integra o añade de forma habitual coberturas 
específicas de maquinaria y electrónica.

COBERTURAS COMPLEMENTARIAS O ESPECIALMENTE RECOMENDABLES

En gran empresa industrial son particularmente útiles las extensiones para existencias al aire libre, nuevas adquisi-
ciones o nuevas situaciones, equipos informáticos fuera de las instalaciones, combustión espontánea de determi-
nadas materias primas, mercancías de cámaras frigoríficas y otras ampliaciones adaptadas al proceso real. La clave 
aquí no es contratar “más” por inercia, sino contratar lo que de verdad responde a la operativa del riesgo.
También conviene revisar con detalle si la pérdida de beneficios contempla únicamente la parada por daño material 
directo en el propio centro o si la redacción se ha trabajado para la realidad operativa del tomador. En gran empresa, 
una póliza aparentemente correcta puede quedarse corta si la dependencia de una línea crítica, una cámara frigorífi-
ca, una subestación o un proceso continuo no ha quedado bien trasladada al wording.
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ALCANCE PRÁCTICO DE LA COBERTURA

Desde la perspectiva del contratante, el alcance real del seguro se decide menos en el título comercial del producto 
y más en cuatro cuestiones: qué bienes se describen, dónde están, cómo se valoran y durante cuánto tiempo debe 
responder la pérdida de beneficios. El artículo 8 de la Ley exige precisamente que la póliza identifique la naturaleza 
del riesgo, los objetos asegurados, su situación y la suma asegurada o alcance de la cobertura.
Esto es crítico porque, si al tiempo del siniestro la suma asegurada es inferior al valor del interés, el artículo 30 de la 
Ley establece la conocida regla proporcional por infraseguro, salvo pacto en contrario. Traducido al lenguaje del to-
mador: si los valores están mal declarados, la indemnización puede quedar reducida incluso aunque el siniestro esté 
cubierto. Del mismo modo, el sobreseguro tampoco beneficia al asegurado, porque la indemnización sigue limitada al 
daño efectivamente causado.
En siniestros por fenómenos extraordinarios, además, entra en juego el Consorcio de Compensación de Seguros, 
siempre que exista póliza en vigor y al corriente de pago en ramos de daños en los bienes. El propio Consorcio re-
cuerda que, para daños materiales en industria, comercio, taller u oficina, debe existir una póliza que cubra al menos 
alguno de los riesgos habituales de daños o una modalidad combinada o multirriesgo.

EXCLUSIONES, LÍMITES Y PUNTOS CRÍTICOS

En este producto no es prudente hablar de un catálogo uniforme de exclusiones, porque en gran empresa el verdade-
ro alcance depende del wording. Lo jurídicamente relevante es que las cláusulas limitativas de derechos se destaquen 
de modo especial y sean específicamente aceptadas por escrito, y que la póliza describa de forma clara y comprensi-
ble las exclusiones y limitaciones destacadas tipográficamente.
Para el contratante, los puntos críticos suelen estar en las franquicias, sublímites, periodos de carencia o espera en 
pérdida de beneficios, delimitación del daño cubierto, exigencia de daño material previo para activar la pérdida de 
beneficios, y cualquier condición relativa a mantenimiento, protección contra incendios o distribución de valores 
por localización. En gran empresa, una póliza puede parecer amplia en su portada y ser restrictiva en su ejecución si 
estos extremos no se han negociado bien.

ASPECTOS TÉCNICOS CLAVE DE CONTRATACIÓN

La contratación de una póliza industrial para gran empresa debe apoyarse en una lógica de ingeniería de riesgos. El 
mercado corporativo trabaja este ramo con expertos de prevención y con soluciones adaptadas a la operación con-
creta del cliente, precisamente para identificar causas de pérdida y reducir su impacto sobre la cuenta de resultados. 
No es una cobertura que deba cerrarse solo con una relación de capitales contables.
Desde el punto de vista técnico, el contratante debe prestar especial atención a la calidad de la información precon-
tractual. La Ley impone el deber de declarar al asegurador, antes de la conclusión del contrato, todas las circunstan-
cias conocidas que puedan influir en la valoración del riesgo conforme al cuestionario que se le someta; y durante 
la vigencia, debe comunicar las agravaciones relevantes del riesgo. La reserva, inexactitud o falta de comunicación 
puede traducirse en rescisión o reducción proporcional de la prestación.
En la práctica, esto obliga a revisar con rigor: valores de reposición o reconstrucción, picos de existencias, cambios 
de proceso, ampliaciones de naves, nuevas líneas, subcontrataciones relevantes, reformas, trabajos en caliente, 
protecciones PCI fuera de servicio, y plazos reales de reposición de equipos críticos. En gran empresa, la calidad de la 
declaración del riesgo es parte de la cobertura.



4 / 4Seguro Industria y Pyme

Gestión de Riesgos y Patrimonios Galia, S.L. con C.I.F. B17723925 | Núm. Reg. en D.G.S.F.P. J-2421 | Inscrita en el Registro Mercantil de Girona, al Tomo 1860, Folio 154, Hoja 
GI-30959, Inscripción 1ª. Concertado Seguro de Responsabilidad Civil y Capacidad Financiera (Real Decreto ley 3/2020 de 4 de febrero de incorporación de la Directiva de 
la Unión Europea en el ámbito de los seguros privados). 

+34 972 40 10 16
www.galia.es | info@galia.es

C/Campcardós 76, bajos. 17006 Girona

CONTEXTO LEGAL O REGULATORIO RELEVANTE

El marco jurídico principal lo forman la Ley 50/1980, de Contrato de Seguro, y la Ley 20/2015, de ordenación, super-
visión y solvencia de las entidades aseguradoras y reaseguradoras. La primera disciplina la formación del contrato, 
la delimitación de coberturas, el deber de declaración del riesgo, la agravación, el infraseguro y el seguro de lucro 
cesante; la segunda constituye la base del régimen de ordenación y supervisión del sector asegurador en España.
A efectos de prevención material del riesgo, en establecimientos industriales debe tenerse muy presente el Real 
Decreto 164/2025, que aprueba el nuevo RSCIEI, así como el RIPCI y la Ley 31/1995 de Prevención de Riesgos Laborales. 
Además, el Código Técnico de la Edificación recuerda que su DB-SI se refiere a seguridad en caso de incendio, excep-
to en establecimientos y zonas de uso industrial a los que resulta de aplicación la normativa industrial específica.

COBERTURAS O SEGUROS ADICIONALES RECOMENDADOS

Para una gran empresa industrial, esta póliza debe convivir con otros seguros complementarios según la exposición 
real: Responsabilidad Civil general y, en su caso, medioambiental, ciberriesgo, D&O, transportes, todo riesgo cons-
trucción o montaje cuando haya ampliaciones o nuevas implantaciones, y seguro de crédito si existe concentración 
relevante de clientes o riesgo de insolvencia comercial. La propia Ley regula separadamente el seguro de responsabi-
lidad civil y el de crédito, y el mercado corporativo ofrece soluciones específicas para grandes empresas en RC, ciber 
y programas de montaje.

VALOR AÑADIDO DE GALIA

En este ramo, el valor del mediador no está en “cotizar varias compañías” sin más, sino en ordenar técnicamente el 
riesgo. Debe traducir el proceso industrial a un lenguaje asegurador correcto, revisar el cuestionario de suscripción, 
depurar capitales, negociar redacciones, contrastar cláusulas limitativas, validar el periodo de indemnización de 
pérdida de beneficios y vigilar que los cambios del riesgo se comuniquen durante la vida de la póliza.

En una gran empresa, una buena mediación evita tres errores clásicos: contratar una póliza 
simple para un riesgo complejo, infravalorar la pérdida de beneficios, y dar por buenas re-
dacciones que en siniestro dejan fuera parte del daño real. Una ficha técnicamente correcta 
debe ayudar al contratante a decidir con criterio antes del siniestro, no a descubrir sus 
límites después.


