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QUE HAY DETRAS DE UN PRODUCTO ASEGURADO DE AHORRO E INVERSION

Un producto de ahorro e inversion se estructura en base a la proteccion, fiscalidad y tipo de inversion. En los produc-
tos mas conservadores, la aseguradora asume una obligacion de capital o de interés, en los productos de inversion
basados en seguros en los que el tomador asume el riesgo, la péliza actia como envoltorio asegurador de una inver-
sion vinculada a mercados. La clave técnica no es el nombre comercial, sino quién asume el riesgo financiero, qué
liquidez existe, como tributa la prestacion y qué informacion previa recibe el cliente.

La necesidad aseguradora principal suele ser una de estas cuatro: conservar capital con cierta rentabilidad, consti-
tuir ahorro finalista para la jubilacion, combinar ahorro con una minima cobertura de fallecimiento, 0 acceder a una
solucion de inversion con formato asegurador y designacion de beneficiarios. El error mas habitual es ofrecer un pro-
ducto por su fiscalidad o por su rentabilidad aparente sin haber definido antes plazo, tolerancia a pérdidas, necesidad
de liquidez y objetivo real del cliente. La normativa de distribucion obliga precisamente a partir de las exigencias y
necesidades del cliente antes de proponer el contrato.

TIPOS DE PRODUCTOS

La forma maés util de ordenar el mercado es distinguir entre productos garantizados, productos de inversion vincula-
dos a mercados y productos de prevision social.

En el bloque de ahorro garantizado encajan los seguros de ahorro tradicionales y, con reglas fiscales propias, los

Planes de Ahorro a Largo Plazo, que pueden instrumentarse como SIALP cuando el vehiculo es un seguro. La Ley del
IRPF exige, entre otras condiciones, un unico plan simultaneo por contribuyente, un maximo de 5.000 euros anuales,
ausencia de disposiciones parciales y una garantia de al menos el 85 % de las primas o aportaciones al vencimiento.

En el bloque de ahorro con finalidad de jubilacién destaca el PIAS. Juridicamente es un sequro individual de vida
orientado a constituir una renta vitalicia aseqgurada. La norma fija un maximo anual de 8.000 euros en primas y un
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maximo acumulado de 240.000 euros por contribuyente, exige una antigiedad superior a cinco anos desde la primera
prima hasta la constitucion de la renta y excluye que se utilice esta figura para sequros colectivos de compromisos
por pensiones o instrumentos que ya reducen base imponible.

En el bloque de previsién social asegurada el producto de referencia es el PPA. La Ley del IRPF lo define como un
contrato de sequro en el que el tomador, asegurado y beneficiario es el propio contribuyente, con obligacion de
ofrecer garantia de interés y utilizar técnicas actuariales. Fiscalmente sigue la l6gica de los planes de pensiones en
aportaciones, contingencias y prestaciones, salvo sus peculiaridades financiero-actuariales. Por eso es una herra-
mienta muy conservadora para jubilacion, pero no debe confundirse con un seguro de ahorro libre ni con un fondo de
inversion.

En el bloque de inversién basada en seguros se sitlan los productos en los que el tomador asume el riesgo de la
inversion, como ocurre en la practica con los unit linked y estructuras similares. Aqui la regulacion es mucho mas
exigente en materia de informacion, costes, riesgos y evaluacion de idoneidad cuando hay asesoramiento. Son pro-
ductos Utiles para perfiles patrimoniales y horizontes largos, pero no deberian presentarse como equivalentes a un
ahorro garantizado.

Por ultimo, los planes de pensiones deben incluirse en cualquier guia seria de ahorro-prevision porque compiten
directamente con PPA y otras soluciones de jubilacion. Se regulan por su propia ley y reglamento, con un régimen de
movilizacion amplio entre planes y una fiscalidad especifica.

AHORRO PERIODICO O INVERSION PUNTUAL

La decision entre ahorro periodico y aportacion Unica no es secundaria. El ahorro periodico aporta disciplina, facilita
adaptar el esfuerzo al flujo de ingresos del cliente y reduce el riesgo comercial de entrar con todo el capital en un mal
momento de mercado. La aportacion unica puede tener sentido cuando hay liquidez disponible, una venta patrimo-
nial, una herencia o un objetivo temporal muy definido, pero exige revisar mucho mejor liquidez, horizonte y riesgo
asumido.

En productos garantizados, el ahorro periodico suele encajar bien en clientes conservadores o previsores. En pro-
ductos variables, el ahorro periodico puede ser especialmente razonable porque reparte los puntos de entrada en el
tiempo. En cambio, una aportacion Unica en producto variable sin analisis previo de horizonte, pérdidas asumibles y
coste total es una de las formas mas frecuentes de mala colocacion. Antes de invertir hay que identificar el perfil y
comprender riesgos, liquidez y rentabilidad esperada.

F1J0 0 VARIABLE

Aqui conviene hablar con precision. Fijo no deberia usarse como sindnimo automatico de “sin riesgo”, pero en lenguaje
comercial suele referirse a productos con garantia de capital, de tipo de interés o de prestacion minima. En sequros,
ese terreno corresponde a los productos tradicionales de ahorro y, con finalidad de jubilacion, al PPA. Son adecuados
cuando el cliente prioriza preservacion, visibilidad de resultado y menor volatilidad.

Variable significa que el resultado depende de los activos subyacentes o de la evolucion de mercado. En los produc-
tos de inversion basados en sequras, la propia norma habla de productos en los que el tomador asume el riesgo de la
inversion. Son coherentes con patrimonios que aceptan oscilaciones, tienen horizonte largo y no necesitan liquidez
inmediata. No deben venderse bajo una narrativa de “ahorro sequro” porque la regulacion parte justamente de que re-
quieren advertencias de riesgo, informacion agregada de costes y, cuando hay asesoramiento, analisis de idoneidad.

Seguro Ahorro e Inversion 2/5

Gestion de Riesgos y Patrimonios Galia, S.L. con C.I.F. B17723925 | Nim. Reg. en D.G.S.F.P. J-24211 Inscrita en el Registro Mercantil de Girona, al Tomo 1860, Folio 154, Hoja
61-30959, Inscripcion 12. Concertado Sequro de Responsabilidad Civil y Capacidad Financiera (Real Decreto ley 3/2020 de 4 de febrero de incorporacion de la Directiva de
la Unidn Europea en el ambito de los sequros privados).



/\\ +34972401016
www.galia.es | info@galia.es

C/Campcardos 76, bajos. 17006 Girona

FISCALIDAD BASICA Y TRATAMIENTO DE LAS PRESTACIONES

En términos generales, los seguros de ahorro e inversion tributan como rendimientos del capital mobiliario cuando
proceden de operaciones de capitalizacion o de contratos de sequro de vida o invalidez, salvo los supuestos en que
por ley deban tratarse como rendimientos del trabajo. En cambio, las prestaciones de planes de pensiones, PPAy
PPSE tributan en la ldgica de rendimientos del trabajo. Esta diferencia cambia por completo la estrategia de rescate y
la conveniencia real del producto.

En aportaciones, el gran punto técnico actual es que el limite general de reduccion por sistemas de prevision social
en IRPF es de 1.500 euros anuales, con incrementos posibles vinculados a contribuciones empresariales y determi-
nados instrumentos de empleo o auténomos, hasta los topes previstos legalmente. Esto afecta de forma directaala
comparacion entre plan individual, PPA, soluciones empresariales y productos de ahorro sin reduccidon en base.

La primera pregunta fiscal no debe ser “qué desgrava mas”, sino cdmo tributara la salida, cuando necesitara el dinero
el cliente y silo que busca es ahorro liquido, prevision de jubilacion o inversion patrimonial. Un PIAS puede tener 16gi-
ca para transformar ahorro en renta vitalicia; un PPA puede tener Idgica por reduccion en base y perfil conservador;
un unit linked puede tener sentido patrimonial, pero no como sustituto automatico de un producto garantizado.

TRASPASOS Y MOVILIZACIONES

En planes de pensiones individuales y asociados, los derechos consolidados pueden movilizarse a otro plan por deci-
sion unilateral del participe. Ademas, el participe puede cambiar de un plan a otro sin coste fiscal inmediato. También
pueden movilizarse derechos econdémicos de beneficiarios, con las condiciones del plan.

La misma normativa permite que los derechos de planes individuales y asociados se movilicen a PPA 0 a PPSE, y que
el tomador de un PPA movilice total o parcialmente su provision matematica a otro PPA 0 a uno o varios planes de
pensiones. El reglamento anade un punto muy importante: no se pueden aplicar penalizaciones, gastos o descuentos
alimporte de esta movilizacion por el propio traspaso.

En PIAS, el tomador puede movilizar su provision matematica a otro PIAS, total o parcialmente, siguiendo el procedi-
miento reglamentario aplicable. En PALP/SIALP, la movilizacidn existe, pero con un régimen mas estricto: debe ser
integra, no parcial, y la entidad de destino debe advertir expresamente que, segun las condiciones del contrato de
origen, el importe movilizado puede resultar inferior al importe garantizado.

En disponibilidad, los planes de pensiones del sistema individual y asociado permiten disponer anticipadamente de
derechos correspondientes a aportaciones con al menos diez anos de antigliedad; en planes de empleo hay restric-
ciones adicionales ligadas al compromiso y a las especificaciones del plan.
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ASPECTOS TECNICOS CRITICOS DE CONTRATACION

En ahorro e inversion asegurada no basta con leer la rentabilidad ilustrada. Hay que revisar con detalle la liquidez, el
régimen de rescate, la posible pérdida de ventajas fiscales por disposicion anticipada, la estructura de costes, la exis-
tencia o no de garantia, la forma en que se informa del valor acumulado, la designacion de beneficiarios y la fiscalidad
de la prestacion. En productos variables, ademas, hay que revisar el universo de activos subyacentes, perfil de riesgo,
periodicidad de informacion y eventual reevaluacion de idoneidad.

También conviene no mezclar “producto de ahorro” con “producto de prevision social”. El cliente que necesita liquidez
media o patrimonialidad flexible no siempre encaja en un PPA o en un plan de pensiones. Y el cliente que busca sim-
plemente una hucha conservadora no deberia terminar en un producto variable solo porque el escaparate comercial
hable de oportunidad de mercado. Esa confusidon es una de las fuentes mas habituales de insatisfaccion y reclama-
cion. La propia normativa de distribucion insiste en la adecuacion del producto al cliente y en la comprension real de
costesy riesgos.

MARCO LEGAL Y REGULATORIO ESENCIAL

El marco general del contrato lo da la Ley 50/1980, de Contrato de Sequro. La solvencia, ordenacion y supervision

de las entidades aseguradoras descansa en la Ley 20/2015 y en su desarrollo reglamentario por el Real Decreto
1060/2015. La distribucion, deber de informacion, asesoramiento, conflictos de interés e idoneidad en seguros y pro-
ductos de inversion basados en sequros se regula hoy, de forma central, en el Real Decreto-ley 3/2020.

En productos de inversién minorista basados en seqguros opera ademas el Reglamento PRIIPs, que exige un documen-
to de datos fundamentales uniforme para productores y para quienes asesoran o venden estos productos. Fiscal-
mente, el eje es la Ley 35/2006 del IRPF. Y para planes de pensiones y movilizaciones, la referencia basica es el Texto
Refundido de la Ley de Regulacion de los Planes y Fondos de Pensiones y su normativa de desarrollo.

LA IMPORTANCIA DEL ASESORAMIENTO DE GALIA FRENTE A LA
CONTRATACION SIN ASESORAMIENTO

La diferencia verdaderamente decisiva es contratacion con asesoramiento frente a mera comercializacion o venta
informada.

La norma distingue expresamente entre venta informada y venta asesorada. En la primera, el distribuidor debe
identificar exigencias y necesidades y facilitar informacion objetiva y comprensible. En la segunda, debe formular una
recomendacion personalizada explicando por qué un producto concreto satisface mejor esas necesidades; y si el me-
diador declara que asesora con analisis objetivo y personalizado, debe basarse en un nimero suficiente de contratos
del mercado. Ese es, técnicamente, el verdadero valor diferencial del mediador profesional.

Ademas, en productos de inversion basados en seguros, cuando hay asesoramiento debe recabarse informacion
sobre conocimientos y experiencia, situacion financiera y capacidad de soportar pérdidas y objetivos de inversiony
tolerancia al riesgo, para recomendar un producto idéneo. Cuando no hay asesoramiento, el estandar puede rebajarse
a un examen de adecuacidn, e incluso la norma permite determinadas ventas sin esa evaluacién, con advertencia
expresa de que el cliente no goza de la proteccion correspondiente. Esto cambia de forma sustancial la calidad del
proceso de contratacion.
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Por eso, Galia traduce el objetivo del cliente a un vehiculo correcto; compara mercado y no solo escaparate; ordena
fiscalidad, liquidez y beneficiarios; y acompana en revisiones, rescates o movilizaciones cuando cambia el ciclo vital
del asegurado. En ahorro e inversidn, ese acompanamiento suele valer mas que una décima arriba o abajo en la renta-
bilidad ilustrada.

ERRORES HABITUALES Y CIERRE TECNICO

Los errores mas frecuentes son contratar un producto de jubilacion con necesidad de liquidez a medio plazo; con-
fundir fiscalidad de entrada con conveniencia global; vender variable como si fuera garantizado; no revisar costes y
ventanas de rescate; olvidar la designacion de beneficiarios; y no utilizar las movilizaciones cuando el producto ya no
encaja con el perfil o con el momento del cliente.

La conclusion técnica es clara. Para ahorro conservador y visibilidad, el terreno natural es el seguro de ahorro garan-
tizado y, si el objetivo es jubilacion, el PPA. Para ahorro finalista con tratamiento especifico, el PIAS y el SIALP tienen
espacio, cada uno con sus limites y condiciones. Para patrimonio con horizonte largo y tolerancia a volatilidad, los
productos de inversion basados en seguros pueden ser Utiles, pero solo con informacion y asesoramiento serios. Y
para prevision social pura, el plan de pensiones sigue siendo una referencia obligada, especialmente por su movilidad
y por su ldgica fiscal.
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